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»شهروند« از موضع تازه خودروسازان برای مقابله با واقعیت ها گزارش می دهد: 

خودروی وطنی در برخوردی تازه با منتقدین

سه شنبه 26 خرداد 1394 | سال سوم | شماره 589  4

ش�هروند| صنعت خودرو از دهه 60 تاکنون مورد 
حمایت ه��ای پدرانه دولت ب��وده و در این می��ان بازار 
انحصاری ایجاد شده توس��ط دولت، عاملی بالقوه بود 
برای رشد و توسعه این صنعت. ممنوعیت طولانی مدت 
واردات خ��ودرو خارجی در دهه های گذش��ته و تعرفه 
بالای واردات در شرایط کنونی مهم ترین حمایت دولت 
از این فرزند صنعتی ب��ود که از جیب مصرف کنندگان 
هزینه می ش��د و درنهایت هم به آلودگی بیش��تر هوا و 
مصرف بیشتر س��وخت و هزینه های نادیده تصادف ها 
و تلفات��ش منجر ش��د.  این س��ال ها فرصت��ی بود تا 
خودروسازی ایران با هزینه ملی و حمایت بی دریغ مردم 
و دولت رشد کند و در روزگاری، زیان های مالی و خرید 
با قیمت چند برابر نرخ بازار جهانی مردم را با تولید مدرن 
و تازه اش جبران کند. اما ح��الا در دهه چهارم انقلاب و 
در دهه شش��م عمر ای��ن صنعت در ای��ران، مهم ترین 
پرسشی که برای مردم وجود دارد این است که نتیجه 
این همه حمای��ت بی دریغ دول��ت و مصرف کنندگان 
از صنعت خودرو چه بوده اس��ت؟ همین سوال مردم، 
حق پرسشی برای کارشناسان اقتصادی، تحلیلگران و 
تصمیم گیران حوزه های کلان مدیریتی محفوظ کرده 
تا صدای اعت��راض مصرف کننده را به جایی برس��اند. 
حالا در این میان کاری هم نداریم که رقیب آس��یایی 
صنعت خودروسازی ایران یعنی کره جنوبی )که کار را 
از صفر و همزمان با ایران اس��تارت زده( به کجا رسیده 
است.  به هر سو، این موضوع خود به تنهایی کافی است 
تا صنعت خودروس��ازی مورد پرس��ش واقع شود اما با 
وجود ای��ن دلایل، مدیران صنعت خودروس��ازی حالا 
دیگر حق پرس��ش را نیز برای دیگران وارد ندانسته و با 
تندی به منتقدان می تازند. هاشم یکه زارع، مدیرعامل 
ایران خ��ودرو اولین فردی اس��ت که خیل��ی عیان به 
کارشناسان و اس��اتید دانشگاهی و نمایندگان مجلس 
که منتقد خودروس��ازی هس��تند تاخته اس��ت. او در 
چهارمین نشست تخصصی صنعت خودرو، با لحنی تند 
به منتقدان حمله کرده و با بیان این که ایران خودرو به 
هیچ کس جز مردم بدهکار نیست، مقابل کارشناسان 
و مدیران و سیاستگذاران منتقد موضع گرفت. او گفته 
است: ما نه بدهکار نمایندگان مجلس شورای اسلامی 
هستیم و نه بدهکار اس��اتید دانشگاه؛ هرچند انتقادها 
را می پذیری��م. او همچنین تأکید کرد: قب��ول دارم که 
در خروجی محصولات ما مش��کل وجود دارد، اما این 
اتفاق حاصل یک پروس��ه ۱0 تا ۱۲س��اله است و نباید 
با آن احساس��ی برخورد کنیم. فقط حرف زدن و انتقاد 
کردن در سمینارها و نشست ها، دردی از خودروسازی 
دوا نخواهد کرد؛مش��کلات و معضلات را ما هم خوب 
می دانیم، بنابراین بهتر اس��ت منتق��دان به جای بیان 

کمبود و کاستی ها، راهکار ارایه بدهند.

مشتری مداری قربانی بهانه حفظ اشتغال
در نشس��ت چهارم تخصصی صنعت خ��ودرو که با 
موضوع »انتظارات مشتریان از صنعت خودرو کشور« 
برگزار شده بود یکه زارع تنها کسی نبود که این رویه را 
آغاز کرد. تنی چند از سایر فعالان این حوزه هم حضور 
داش��تند و علی لو، عضو کمیس��یون صنایع و معادن و 
نمایندگانی از شرکت بازرسی کیفیت و استاندارد ایران 
و س��ازمان حمایت مصرف کنندگان و تولیدکنندگان 
و همچنین جمعی از فعالان و منتقدان صنعت خودرو 
و قطعه س��ازی در محل سازمان گس��ترش و نوسازی 
صنایع ایران گردهم آمدند تا بار دیگر مهم ترین پرسش 
خود را از این صنعت مطرح کنند که دستاورد آن همه 
حمایت چه بوده است؟ در این نشست مرتضی شفیعی، 
معاون مهندسی گروه خودروس��ازی سایپا و بشیری، 
نماینده انجمن ملی حمایت از حقوق مصرف کنندگان 
و همچنین نماینده شرکت بازرسی کیفیت و استاندارد 
ایران گزارش های��ی درباره توقع مش��تریان از صنعت 
خودرو ارایه کرده اند ضمن این که چلویی، دبیر انجمن 
صنفی مراکز اسقاط و بازیافت کشور نیز با انتقاد از این که 
اولویت امروز صنعت خودرو ایران مشتری نیست، اعلام 
کرد: حفظ اشتغال و برآوردن انتظارات حاکمیتی تنها 
اولویت های صنعت خودرو ایران اس��ت بنابراین زمانی 
ک��ه اولویت ها در ای��ن صنعت این موارد اس��ت انتظار 
نمی رود که پاسخی به انتظارات مشتریان داده شود. وی 
همچنین دریافت نیاز مشتری در داخل خودروسازی ها 
را از دیگر مش��کلات ذکر کرد و اظهار داشت: مشکلات 
زیاد خودروس��ازان در حوزه حفظ اش��تغال، نقدینگی 
و دیگر موارد متاس��فانه نمی گذارد که خودروس��ازان 
به انتظارات مش��تریان بپردازند. با این وجود یکه زارع، 
مدیرعام��ل ایران خودرو کارشناس��ان و منتقدان را به 

چالش ارایه راهکار فراخوانده است. راهکاری که از نظر 
کارشناسان با حذف رانت ها و انحصار می تواند موثر واقع 
شود. به عقیده کارشناسان حوزه صنعت، خودروسازان با 
برخورداری از انحصار و به بهانه حفظ مشاغل و تولید به 
حاشیه امن کشیده شده و تلاشی برای بهبود کیفیت 

خدمات خود و رشد و توسعه این صنعت ندارند. 
صنعت خودرو با این حرف ها تبرئه نمی شود

محمدقلی یوسفی، استاد دانش��گاه و اقتصاددان با 
انتقاد از اظهارنظرهای غیرکارشناس��ی و سیاست زده 
در حوزه اقتصاد به »ش��هروند« می گوید: در این مورد 
که هجمه علیه صنعت خودروس��ازی به جا بوده یا نه؟ 
یک نکته وجود دارد و آن این اس��ت که در برخی موارد 
ش��اهدیم اظهارنظرها در حوزه اقتصاد اظهارنظرهای 
غیرکارشناسی و سیاست زده اس��ت. این در شرایطی 
اس��ت که برای بهبود وض��ع اقتصادی کش��ور باید و 
الزاما اظهارنظره��ای اقتصادی، تخصصی و ب��ه دور از 
دیدگاه های سیاسی و جناحی باشد تا تصمیم گیری ها، 
تصمیم گیری های درست و دقیق باشد یا حداقل زمان 
مفیدی که می تواند صرف برنامه ریزی شود برای توجیه 
دیدگاه های غیرکارشناسی هدر نرود.  او ادامه می دهد: 
اما این که تا چه حد می توان صنعت خودروس��ازی را از 
اتهام های وارده تبرئه کرد؟ واقعیت این است که در سایر 
کش��ورهای جهان صنعت خودرو را به عنوان صنعت، 
صنعت ها می شناسند. این موضوع به آن مفهوم است 
توسعه اقتصادی یک کش��ور را با صنعت خودروی آن 
کشور می سنجند. در مورد صنعت خودروی ایران وضع 
ایجاد شده است که دیگر نمی توان صنعت خودروسازی 
را به راحتی تبرئه و رفع اتهام کرد. صنعت خودروسازی 
کشور با قدمتی که تقریبا معادل صنعت خودروسازی 
کره جنوبی است در ش��رایط فعلی به نقطه ای رسیده 

است که قدرت رقابت با کره را از دست داده است و ما در 
مقایسه با صنعت خودروسازی کره هیچ دستاورد قابل 
دفاعی نداریم. بنابرای��ن، اینکه بخواهیم به بهانه حفظ 
اشتغال و تولید این صنعت را از اتهام های وارد شده مبرا 

کنیم موضوع درستی نیست.
دو جریان  عامل انحطاط صنعت خودرو

این کارشناس حوزه صنعت با تأکید بر عوامل چالش 
صنعت خودرو کش��ور، توضیح می دهد: درحال حاضر 
صنعت خ��ودرو ایران زخمی و آس��یب دیده دو گروه و 
جریان است. این دو گروه با امیال سیاسی و رانت جویی، 
صنعت خودرو را به نقطه ای کشانده اند که درحال حاضر 
می بینید. یک��ی از این گروه ها مافی��ای واردات خودرو 
اس��ت که س��ود کلان خود را در این بخ��ش می بیند 
و حاضر است برای دستیابی به این س��ود از هر رانت و 
زد و بندی علیه صنعت خ��ودرو و حتی مصرف کننده 
استفاده کند که این جریان به بخشی از چالش های این 
صنعت در حوزه تولید دامن می زند. طبیعی اس��ت که 
دولت برای برخورداری از درآمدهای گمرکی و مالیاتی 
قابل توجه در این بخش، عزم جدی برای مبارزه با این 
مافیا را ندارد و گروه دوم خودروس��ازان داخلی هستند.  
محمدقلی یوس��فی با توضیح نقش خودروس��ازان در 
ایجاد چالش برای این صنعت می گوید: خودروسازان نیز 
برای از دست ندادن منافع، بهترین راهکار را استفاده از 
رانت های انحصاری تشخیص داده اند و با برخورداری از 
این رانت ها، دیگر انگیزه ای برای بهبود اوضاع ندارند و از 

شرایط موجود به راحتی سوءاستفاده می کنند. 
نگاه خودروسازان اقتصادی نیست

عضو هیأت علمی دانش��گاه علامه با اشاره به این که 
صنعت خودروسازی کش��ور تا اواخر دهه 70 عملکرد 
نسبتا خوبی داشته است، اعلام می کند: بیشترین ضعف 
صنعت خودرو ناشی از این است که مدیران این صنعت 
به ویژه مدیرانی که بعد از دهه 80 سکان هدایت صنعت 
را به دس��ت گرفته اند، نگاه اقتصادی به خودروس��ازی 
نداشته و ندارند. انحصار و نیاز بازار شرایطی را ایجاد کرده 
است که خودروسازی بدون نگاه اقتصادی به حیات خود 
ادامه دهد و همین باعث ش��ده است که مصرف کننده 
ناراضی باشد و خودروس��ازان به بهانه حفظ اشتغال و 
تولید، وضع موجود را به حاشیه امن ببرند. قلی یوسفی 
درباره راهکارهایش برای صنعت خودرو به »شهروند« 
توضیح می دهد: غیر از مباحث کلی که سیاستگذاری ها 
برای اقتصاد کلان کش��ور را در برمی گیرد، مهم ترین 
راهکار این اس��ت که صنعت خودروس��ازی با مشاوره 
اقتصاددانان برجسته و یک دفتر مطالعات اقتصادی موثر 
به فعالیت خود ادامه دهد. در غی��ر این صورت و اتکای 
صرف به رانت ها و زد و بنده��ا و حفظ انحصار بازار، این 

صنعت وضع افول خود را ادامه می دهد. 

وزارت جهاد کشاورزی: برنج مرغوب ایرانی 
حداکثر 8500 تومان

اتحادیه اغذیه فروشان: فروش ساندویچ سرد 
در ماه رمضان آزاد است 

معاون وزیر نیرو: خاموشی با ادامه موج گرما 
حتمی است

رئیس انجمن انبوه سازان تهران: ۳0 میلیون 
تومان وام مسکن مهر کافی نیست

تخفیف ۱5 تا ۳0 درصدی محصولات شیلاتی 
در ماه رمضان

 تمایل هند به مشارکت در پروژه های نفت
 و گاز ایران

فیبرنوری ایران و پاکستان افتتاح شد

مهاجران: قیمت هندوانه کمتر از هزار تومان 
خواهد شد

صادرات دام عشایر برای اولین بار

وزیر نیرو: برق تجدیدپذیر را هر کیلووات 
ساعت 460 تومان می خریم

 رئیس کمیسیون انرژی: بحث استیضاح 
وزیر نفت جدی نیست

مراودات ۲۱ میلیارد دلاری ایران با بانک های 
44 کشور

بدون شرح

گزیده خوانی

   لبنیاتی ه�ا از افزای�ش قیم�ت منصرف 
ش�دند| رضا باکری دبیر انجمن صنای��ع لبنی با 
بیان این که پیگیر افزایش ۵ درصدی قیمت لبنیات 
نیستیم، گفت: بازار کش��ش افزایش قیمت جدید 
را ن��دارد. وی  ادامه داد: حتی اگر مصوبه ای مبنی بر 
افزایش قیمت صادر شود بازار کشش خرید ندارد. او 
افزود: قیمت شیر و محصولات لبنی در ماه مبارک 

رمضان امسال افزایش نمی یابد.

   رش�د صنعتی و معدنی 6 درصد می شود| 
حس��ین ابویی مهریزی، معاون وزیر صنعت گفت: 
پیش بینی می شود رشد بخش صنعت و معدن در 
سال جاری به 6 درصد برسد. او افزود: امسال شرایط 
اقتصادی بس��یار سخت اس��ت که این امر ضرورت 
مدیریت، برنامه ری��زی، تلاش، ای��ده و خلاقیت را 
دوچندان می کند، چون در شرایط معمولی و عادی، 
نقش مدیریت ه��ا، خلاقیت ها و ابت��کارات خیلی 

پررنگ نیست.

   توافق اصناف و س�ازمان مالیاتی| به دنبال 
امضای تفاهمنامه مالیاتی اتاق اصناف با سازمان امور 
مالیاتی، میزان افزایش مالی��ات بابت خوداظهاری 
عملکرد  سال ۹۳ صاحبان مش��اغل بند )ج( قانون 
مالیات های مستقیم بین 8 تا ۱8 درصد تعیین شد.بر 
این اساس، مقرر شد صاحبان مشاغل بند )ج( ماده 
۹۵ قانون مالیات های مس��تقیم بر مبنای مالیات 
عملکرد  سال ۹۲، تا مبلغ یک میلیون تومان، 8 درصد 
رشد، مازاد بر یک میلیون تومان تا سقف سه میلیون 
تومان، ۱۲ درصد رشد و از سه میلیون تومان به بالا، 

۱8 درصد رشد را در اظهارنامه خود لحاظ کنند.

   یک بنگاه خودرو سازی: به کارشناسان بدهکار نیستیم، به مردم بدهکاریم                          کارشناس اقتصادی: صنعت خودرو به این راحتی تبرئه نمی شود

گزارش

وام مسکن قابل انتقال به غیر نیست 

 پرداخت وام 80 میلیونی
 6 تا 18 ماه زمان می برد

ثبت نام برای دریافت وام خرید مسکن آغاز شد. 
برخی از برآوردها هم خبر از استقبال سرد مردم 
از این تس��هیلات جدید دارد با این همه مدیرکل 
طرح و برنامه بانک مسکن معتقد است نمی توان 
در همین مدت کم نتیج��ه گرفت که متقاضیان 
خرید مسکن به این وام روی خوش نشان داده اند 
یا نه. محمدحسن مرادی به ایلنا گفت: بسیاری از 
افرادی که می خواهند حایز ش��رایط اخذ این وام 
ش��وند باید رهن خود را که نزد صاحبخانه است، 
آزاد کنند و یا دارایی خود را بفروشند تا منابع شان 
آزاد شود و س��پرده گذاری انجام دهند. او با بیان 
این که فروش وام مسکن به هر روشی به هیچ وجه 
مورد تأیید بانک نیست، تأکید کرد: انتقال این وام 
تنها به بس��تگان درجه یک مجاز است. به گفته 
او البته در همین فاصله یعن��ی در 6 روز از افتتاح 
حساب صندوق یکم؛ ۱600 متقاضی وام مسکن 
در سراسر کش��ور در صندوق یکم اقدام به افتتاح 
حساب کردند. مدیرکل طرح و برنامه بانک مسکن 
در پاسخ به این سوال که آیا این وام تبدیل به ریال 
می شود یا نه، گفت: در صندوق قبلی هم فروش 
وام مورد تأیید بانک مس��کن نب��ود، برای همین 
هم س��پرده ممتاز طراحی و در فرابورس معامله 
ش��د. از نظر بانک، این صندوق هم قابل انتقال به 
غیر نیست و فقط به بستگان درجه یک می تواند 
منتقل شود و انتقال به غیر به هیچ وجه مورد تأیید 
بانک نیس��ت. او افزود: از راه ه��ای دور زدن قانون 
برای فروش وام مس��کن دادن وکالت اس��ت که 
دردس��رهای زیادی هم برای خری��دار و هم برای 

فروشنده دارد. 
بانک کس��ی که ودیعه را برای اخذ وام گذاشته 
و ثبت نام کرده است را می شناسد و اگر معوقه ای 
ایجاد ش��ود همان فرد باید جوابگو باشد نه کسی 
که وام را خریده است و در فایل بانک مرکزی هم 
این فرد به عنوان بد حس��اب شناخته می شود. از 
طرف دیگر هم از آنجایی که این وام وکالتی خرید 
و فروش می شود با چند شرط وکالت قابل ابطال 
اس��ت؛ ازجمله فوت هر یک از طرفین. مدیرکل 
طرح و برنامه ریزی بانک مسکن درباره اولین تاریخ 
پرداخت وام های جدید مسکن گفت: یک سال باید 
از تاریخ افتتاح حساب برای وام بگذرد اما شرایطی 
دیده شده تا کس��انی که از قبل در بانک صندوق 
پس انداز مسکن داشتند و ش��رایط حساب شان 
با ش��رایط صندوق مس��کن یکم همخوانی دارد 
یعنی متوسط موجودی دوره هایش��ان برای وام 
80 میلیون تومانی بالای ۱۳ میلیون و ۵00 هزار 
تومان اس��ت، زودت��ر وام را دریاف��ت کنند. وی 
اف��زود:  این اف��راد می توانند حس��اب جدیدی را 
افتتاح و 6 ماه دیگر برابر موجودی حسابش��ان از 
تسهیلات استفاده کنند. مرادی همچنین درباره 
این که بس��یاری از افراد ودیعه اولیه برای دریافت 
وام 40 میلیون تومانی را ندارند، گفت: متقاضیان 
لازم نیس��ت یکجا ودیعه 40 میلیون تومانی وام 
80 تومان را در حساب تزریق کنند گرچه افتتاح 
حس��اب با 6 میلیون و 700 ه��زار تومان ممکن 
است. کسی که می خواهد وام 80 میلیون تومانی 
دریافت کند باید حداق��ل ۱۳ میلیون و ۵00 هزار 
تومان در حساب خود داش��ته باشد اما باید زمان 
طولانی تری را س��پرده گذاری کن��د. وی افزود: 
متقاضیان می توانند در ابتدا ۱۳ میلیون و ۵00 هزار 
تومان را سپرده گذاری کنند و بعد به طور پلکانی 
ودیعه را ب��ه 40 میلیون برس��انند و دیگر نیازی 
نیست 6 دوره منتظر بمانند و می توانند متناسب با 
امتیازی که به دست آورده اند، یک سال و نیم دیگر 

از وام استفاده کنند.

شهروند | واگذاری مخابرات یکی از جنجالی ترین 
حراج های ام��وال دول��ت از ابتدای عمر واگ��ذاری ها 
است ش��رکتی بزرگ و معظم که با توجه به امپراتوری 
گسترده اش سهام ارزشمندی بود که به بورس تهران 
راه یافت البته به ج��ز ارزش قابل توجه این ش��رکت ، 
پروس��ه فروش و واگذاری آن هم حاش��یه کم نداشت. 
از آن سال تا امس��ال دنیای ارتباطات به شدت متحول 
ش��ده و تلفن های ثابت و موبایل تنها راه های ارتباطی 
م��ردم نیس��تند ب��ه عب��ارت دیگ��ر ورود اینترنت به 
گوش��ی های موبایل انقلابی در دنیای ارتباطات ایجاد 
کرد با این وجود در حالی ک��ه مکالمه با خطوط تلفن 
ثابت به ش��دت کاهش یافته مخابرات مصر به افزایش 
تعرفه ها ب��رای بالابردن عایدی خود اس��ت که البته با 
مقاومت وزیر ارتباطات هم مواجه شده اما مخابرات نه 

تنها حاضر به عقب نشینی نیست بلکه اعلام کرده که 
می خواهد تمام س��هام مالکیتی خود را واگذار کند. در 
این خصوص سیدمصطفی سیدهاشمی رئیس هیات 
مدیره ش��رکت مخابرات ایران با تایید خبر پیش��نهاد 
افزایش ۱۳0 درصدی تعرفه تلفن ثابت، گفت: مخابرات 
درخواست افزایش هر دقیقه مکالمه ثابت داخل استانی 
از ۳0 ریال به 70 ریال و مکالمه ثابت خارج اس��تانی از 
۳۳ تومان ب��ه ۳۵ تومان را رس��ما ارائه کرده اس��ت.او 
افزود : ش��رکت مخابرات ایران از محل کدسازی تلفن 
ثابت ۲70 میلیارد تومان ضرر ک��رده که قرار بود پس 

از 6 ماه کمیسیون تنظیم مقررات، تعرفه ها را ارزیابی و 
تعدیل کند که پس از گذشت یک سال این ارزیابی هنوز 
انجام نشده است. وی درباره آبونمان نیز گفت: یکبار در 
گذشته شورای رقابت آبونمان ۹00 تومانی تلفن ثابت 
را مصوب کرد که از سوی وزارت ارتباطات متوقف شد. 
اکنون مخابرات موضوع آبونمان پلکانی از ۳۵0 تومان تا 
۱۵00 تومان را درخواست کرده است.او همچنین اعلام 
کرد  ما از روز شنبه هفته آینده فراخوان هایی را در زمینه  
واگذاری س��هم نصف به اضافه یک  درصدی مخابرات 
منتشر خواهیم کرد. سیدهاشمی گفت: این که اکنون 

ما می گوییم می خواهیم سهم خود را واگذار کنیم نه ناز 
است نه تهدید؛ ما سهام شرکت توسعه اعتماد مبین را 
که دارای سهم نصف به اضافه یک درصدی است واگذار 
خواهیم کرد و برای این زمینه نیز آگهی ما روز ش��نبه 
منتشر خواهد ش��د و هیچ نوع صحنه سازی هم در کار 
نیست.او افزود : وقتی ما بحث واگذاری را مطرح می کنیم 
بیشتر به مساله  سهامداری مربوط می شود ما خریداران 
حاضریم با همان شرایطی که این شرکت را خریداری 
کردیم بفروش��یم و در این میان دوست نداریم بگویند 

رانت خواری کردند.
او ادام��ه داد: زمانی که ما این ش��رکت را خریدیم هر 
آنچه بر روی تابلو به عنوان قیمت تعیین ش��ده بود به 
ش��کل دو برابری پرداخ��ت کردیم، امروز ه��م در برابر 

واگذاری دو برابر قیمت این شرکت را خواهیم فروخت.

سهام شرکت توسعه اعتماد مبین روی میز فروش

حاضریم مخابرات را با همان شرایط که خریدیم بفروشیم


